CHECKLISTE

Dies ist eine Schritt fir Schritt Checkliste die du beim Erstellen
eines Buches abhaken solltest - nur wenn ALLE Punkte perfekt
umgesetzt werden wird dein Buch erfolgreich sein!

buchkunden

MEHR KUNDEN MIT EINEM BUCH
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Herzlichen Gliickwunsch zu dieser Checkliste und deiner
Entscheidung, ein Expertenbuch schreiben zu wollen.

Arbeite sorgféltig damit und erledige jeden einzelnen Punkt. Genau wie
du die Zutaten eines Kuchenrezepts nicht verandern darfst, weil er sonst
entweder schwarz oder ungeniel3bar wird, ist es mit den Punkten dieser
Checkliste. Achte deshalb auf die exakte Abarbeitung jedes einzelnen
Punktes.

Mit dem richtigen Expertenbuch kann dies dein Durchbruch mit deinem
Unternehmen sein, sodass du nachhaltig 5- bis 6-stellige Monatsumsat-
ze fUr dein Business erwirtschaftest. Eine solche Checkliste hatte ich mir
damals gewiinscht, als ich mein erstes Buch ,Tools der Supertrainer” im
Jahr 2018 geschrieben habe.

Unsere Homepage:
www.buchkunden.de




UBER UNS

Zu Beginn mochte ich dir gerne meine Geschichte erzdhlen.
Davon, wie ich mein erstes Buch geschrieben, Bekanntheit errun-
gen, die Ricardo Biron Consulting GmbH gegriindet und mittler-
weile Uber 500 Buchprojekte begleitet habe. Doch alles der Reihe

nach.

2018 schrieb ich mein erstes Buch Tools der Supertrainer, um
mich als Experte auf dem Markt zu positionieren und das Vertrau-
en meiner Zielgruppe zu gewinnen. Ich vermarktete mein Buch und
verbesserte so meine Reichweite. Mein Bekanntheitsgrad stieg und

ich gewann immer mehr Kunden.

Mein Erfolg blieb nicht unentdeckt, weswegen immer haufi-
ger Menschen auf mich zukamen, die Gberhaupt nicht an meinen
damaligen Coaching-Programmen interessiert waren. Stattdes-
sen baten sie mich, ihnen dabei zu helfen, ihre eigenen Exper-
tenblcher zu schreiben und zu vermarkten. Daher entschied ich
mich 2019 dazu, diesen Bitten nachzugeben und griindete

die Ricardo Biron Consulting GmbH.

Ich entwickelte einen einzigartigen Buchprozess, der es meinen
Kunden ermdglichte, in klrzester Zeit ein qualitativ hochwertiges

Buch zu veréffentlichen und dadurch nachhaltige 5- bis 6-stellige

Monatsumsétze fiir ihr Coaching-Geschéaft zu generieren.

2020 verodffentlichte ich mein Buch Bestseller schreiben und 2021 folgte dann Millionen mit einem Buch.
Anfang 2023 kam Vom Leser zum Kunden raus. Ein Jahr spéater folgte mein fliinftes Buch Agentur Kunden

ohne Kaltaquise.

Heute besteht mein Team aus 20 Vollzeit-Mitarbeitern, die in einem knapp 600 gqm groB3en Biiro arbeiten.
Gemeinsam haben wir mittlerweile Gber 500 Buchprojekte ganzheitlich von der Planung, iiber die Erstellung
bis hin zur Vermarktung und Kundengewinnung begleitet. Wir wurden vom TUV zertifiziert und unsere
Kunden haben durch mein Erfolgsrezept bereits mehrfach 8-stellige Umséatze generiert.

Weitere Infos:

Uber 300 verifizierte Bewertungen:

BRRsY//de.trustpilot.com/review/ricardobiron.de
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VON GESCHAFTSFUHRERN FUR GESCHAFTSFOHRER

Warum immer mehr Experten ihr
Buch von Ricardo D. Biron ANZEIGE
vermarkten lassen

ADVOICE

GEBUCHTER ERFOLG RICARDO BIRON: DURCH EIN
EIGENES BUCH ZUM

KUNDENMAGNET WERDEN
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INTERVIEWS

ADVOICE

Ricardo Biron: Expertenstatus,
mehr Bekanntheit und Kunden
fiir deine Coachings und
Dienstleistungen dank eigenem
8.JULI 2020 Bl.lch.
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Heute ist es im Gegensatz zu friiher sehr einfach

v . Ant: — Freibag 17 Joll 2020 t127 geworden, Biicher zu veroffentlichen. Es gibt
FuBballschuls hat es Ricards Bronweit 1110171 LA B T Vil Expertenreiztcer Gedanke,hve - Sbsterlag, Onlne Verageund Prit o
gebracht: Mit seiner Hilft Grizehiesund Exaertenidabel, e e‘,gene'n eigene Expertise durch ein Buch zu Demand-Verlage. Dabei ist es jedoch deutlich
Unternehmensberatung verhilft der e verbreiten und zu starken. Doch der schwieriger geworden, selbst mit Top-Qualitat
Autor und Geschéftsmann heute erfolgreich Kunden zu gewinnen. Heute verrit er klassische Weg tiber Verlage ist lang und einen sicheren, aroBen Erfolg zu haben, erklirt

UNSER EINZIGARTIGER BUCHPROZESS WURDE SOGAR VOM
TUV ZERTIFIZIERT!

Die Norm I1SO 9001 (TUV) ist die national und international am weitesten verbrei-
tete Norm im Qualitdtsmanagement. Sie stellt sicher, dass sich Kunden der Ricardo
Biron Consulting GmbH auf optimale Prozesse verlassen kénnen und gleich-
bleibend hohe Standards eingehalten werden.

TUVRheinland
RTIFIZIERT Digitale Qualitditsnormen (DQN) sind Qualitdtsnormen fiir digitale An-
gebote. Das IfDQ hat es sich zur Aufgabe gemacht, den digitalen Markt
mit messbaren und prifbaren Qualitdtsstandards zu verbessern. Unsere
Prozesse sind sogar zweifach zertifiziert, um sicherzustellen, dass unsere Kunden

nicht durch Zufall, sondern mit System erfolgreich werden.
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Buchverkiufe - Hanna,

Robert Eckhold & Dr. Ralf. Schmale enthillit warum. Rachut (Resonads) packt

kennst, und diejenigen
gelangweilt hat, die
uns bereits kannten —
hin zu dem, was dich
wirklich interessiert:




Bevor das Buch erstellt wird

Klares Ziel des Buches definieren

Buchstruktur die alle Einwénde 16st, Interesse weckt, Fragen
beantwortet und Anfragen schafft

Marketingstrategie schaffen
(bevor das Buch erstellt wird)

Zielgruppenauswahl

Themenauswahl/Positionierung des Buches geklart

Preis des Buches ausgelegt auf Zielgruppe

Produktlandschaft definiert fir Buchfunnel
(Bspw. Horbuch, Seminarticket etc.)

Stichpunkte wie einzelne Kapitel aufgebaut sind

Geschichte zu der Kernaussage vom Kapitel; Zahlen Daten Fakten

Zeitmanagement

Buchlaunch vorbereiten

Auswahl von Social Media Plattform zur Vermarktung

© Ricardo Biron Consulting GmbH
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