
Dies ist eine Schritt für Schritt Checkliste die du beim Erstellen 
eines Buches abhaken solltest - nur wenn ALLE Punkte perfekt 

umgesetzt werden wird dein Buch erfolgreich sein!

CHECKLISTE

BUCH



HERZLICHEN
GLÜCKWUNSCH

Unsere Homepage: 
www.buchkunden.de

Herzlichen Glückwunsch zu dieser Checkliste und deiner 

Entscheidung, ein Expertenbuch schreiben zu wollen.

Arbeite sorgfältig damit und erledige jeden einzelnen Punkt. Genau wie 

du die Zutaten eines Kuchenrezepts nicht verändern darfst, weil er sonst 

entweder schwarz oder ungenießbar wird, ist es mit den Punkten dieser 

Checkliste. Achte deshalb auf die exakte Abarbeitung jedes einzelnen 

Punktes.

Mit dem richtigen Expertenbuch kann dies dein Durchbruch mit deinem 

Unternehmen sein, sodass du nachhaltig 5- bis 6-stellige Monatsumsät-

ze für dein Business erwirtschaftest. Eine solche Checkliste hätte ich mir 

damals gewünscht, als ich mein erstes Buch „Tools der Supertrainer“ im 

Jahr 2018 geschrieben habe.



ÜBER UNS

Weitere Infos:

Über 300 verifizierte Bewertungen:  
https://de.trustpilot.com/review/ricardobiron.de

Zu Beginn möchte ich dir gerne meine Geschichte erzählen.  

Davon, wie ich mein erstes Buch geschrieben, Bekanntheit errun-

gen, die Ricardo Biron Consulting GmbH gegründet und mittler-

weile über 500 Buchprojekte begleitet habe. Doch alles der Reihe 
nach.

2018 schrieb ich mein erstes Buch Tools der Supertrainer, um 

mich als Experte auf dem Markt zu positionieren und das Vertrau-

en meiner Zielgruppe zu gewinnen. Ich vermarktete mein Buch und 
verbesserte so meine Reichweite. Mein Bekanntheitsgrad stieg und 
ich gewann immer mehr Kunden.

Mein Erfolg blieb nicht unentdeckt, weswegen immer häufi-

ger Menschen auf mich zukamen, die überhaupt nicht an meinen 

damaligen Coaching-Programmen interessiert waren. Stattdes-

sen baten sie mich, ihnen dabei zu helfen, ihre eigenen Exper-

tenbücher zu schreiben und zu vermarkten. Daher entschied ich 
mich 2019 dazu, diesen Bitten nachzugeben und gründete 

die Ricardo Biron Consulting GmbH. 

Ich entwickelte einen einzigartigen Buchprozess, der es meinen 

Kunden ermöglichte, in kürzester Zeit ein qualitativ hochwertiges 

Buch zu veröffentlichen und dadurch nachhaltige 5- bis 6-stellige 

Monatsumsätze für ihr Coaching-Geschäft zu generieren. 

2020 veröffentlichte ich mein Buch Bestseller schreiben und 2021 folgte dann Millionen mit einem Buch.  

Anfang 2023 kam Vom Leser zum Kunden raus. Ein Jahr später folgte mein fünftes Buch Agentur Kunden 

ohne Kaltaquise.

Heute besteht mein Team aus 20 Vollzeit-Mitarbeitern, die in einem knapp 600 qm großen Büro arbeiten. 
Gemeinsam haben wir mittlerweile über 500 Buchprojekte ganzheitlich von der Planung, über die Erstellung 

bis hin zur Vermarktung und Kundengewinnung begleitet. Wir wurden vom TÜV zertifiziert und unsere 

Kunden haben durch mein Erfolgsrezept bereits mehrfach 8-stellige Umsätze generiert.



Die Norm ISO 9001 (TÜV) ist die national und international am weitesten verbrei-

tete Norm im Qualitätsmanagement. Sie stellt sicher, dass sich Kunden der Ricardo  

Biron Consulting GmbH auf optimale Prozesse verlassen können und gleich-

bleibend hohe Standards eingehalten werden.

Digitale Qualitätsnormen (DQN) sind Qualitätsnormen für digitale An-

gebote. Das IfDQ hat es sich zur Aufgabe gemacht, den digitalen Markt 

mit messbaren und prüfbaren Qualitätsstandards zu verbessern. Unsere  

Prozesse sind sogar zweifach zertifiziert, um sicherzustellen, dass unsere Kunden 
nicht durch Zufall, sondern mit System erfolgreich werden. 

PRESSEARTIKEL

UNSER EINZIGARTIGER BUCHPROZESS WURDE SOGAR VOM 
TÜV ZERTIFIZIERT!



MEHR ALS 500 
ERFOLGREICHE BUCHPROJEKTE

2. Auflage

• deine Rechte & Pflichten professionell einzufordern und durchzusetzen
Dieses Buch fordert dich heraus, endlich der Profi am Bau zu sein, den die 

MEHR SICHERHEIT IM BAUABLAUF – 
ENDLICH SCHLUSS MIT VERLUSTPROJEKTEN

STARK
HANDWERKIM

ANDREAS SCHEIBEVOB
EINFACH 

ERKLÄRT

BEKANNT AUS

Profitieren Sie von 

der einzigartigen 

Erfahrung aus über 

22 Jahren Vertrieb & mehr 

als 250 000 Sales Calls 

in über 70 Branchen

Funktionierende Methoden für alle, die offene 

Stellen qualitativ hochwertig besetzen möchten.

Sophia Röpke

„Bereits ü
ber 10.000 

Top-Bewerber generiert“

SELFMADE
QUEEN 

Wie Du zu einer Business-Königin wirst, 
um Geld und Freiheit magnetisch anzuziehen

Katja Rückemann

EXAMENS GUIDE

STEUER
BERATER

WIE WERDE ICH STEUERBERATER ?

Exklusiv-Interview mit Alexander C. Schüffner 
Präsidialmitglied der Bundessteuerberaterkammer

GARY VOORBRAAK

MARLO STEINECKE

RÜCKENSCHMERZEN 
VERSTEHEN UND
ÜBERWINDEN

Ihr Weg zu 
einem 

gesunden 
Rücken

Dr. med. Frank Wolfram

Bekannt aus: Galileo 

und Bild der Frau

Putzen 
KARIN LINK

Eine unterschätzte Tradition und viel mehr 
als nur Schmutz aus dem Fell entfernen.

„Learning by doing“ 

einfach und effektiv 

das Pferd und seinen 

Körper verstehen 

lernen

A�es beein�usst A�es!  
Erkenne, wie a�es zusammenhängt und 

wie systematisches Putzen diese Prozesse beein�ussen und verbessern.

Wie du erfolgreich Produkte  

im Internet verkaufst

Onlinehandel
Geheimnisse

BUTRUS SAID

mit bewährten 

Strategien

� das passenden Produkt finden
� den  geeigneten Hersteller finden
�

�

�

über 1800 Klienten seine bewährten und hochqualifizierten 

bereits zahlreiche Menschen finanziell unabhängig gemacht ha

EYÜP ARAMAZ

Als Bäckerei zum Mitarbeiter-
Magneten: Mehr Produktivität
und bessere Ergebnisse

FINDEN 

SCHULEN

BINDEN 

erfolgreichMitarbeiter

	 profitieren
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STEUERPARADIES

DEUTSCHLAND
WIE DU ALS UNTERNEHMER DEINE STEUERLAST HALBIERST 

UND EIN GROSSES VERMÖGEN SO UNVERMEIDBAR WIRD

Methoden 
der top 1%

MIT REFERENZEN VON:
• MIROSLAV KLOSE
• DR. C. OBERWITTLER
• EHEPAAR WÖHRL 
   VON HÖHLE DER LÖWEN 
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Der Coach hinter den DAX- Vorständen, Olympiasiegern
 und Celebrities verrät seine Geheimnisse zur Optimierung 

der körperlichen und mentalen Fitness

UNBEGRENZT 
LEISTUNGSFÄHIG

SOUVERÄN

FÜHREN
… aber was macht dich zum Leader?

Wie du mit Persönlichkeit überzeugst, damit 

ein Magnet für Fachkräfte wirst und so deine 

Ziele mit Sicherheit erreichst.

MIT BEWÄHRTEN

STRATEGIEN
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Wie du in der Hochzeitsbranche  
erfolgreich wirst!

Sabine Greiff-Heberle

“Ja, ich will ”

• bereits im Nebenberuf als Hochzeitsplaner, Trauredner oder Hochzeitsdienstleis-

 Tag haben inklusive - Dos and Don’ts für die Hochzeit.
• Welche 7 Kompetenzen und Eigenschaften du als Hochzeitsdienstleister mit-
 bringen solltest und welche Schritte notwendig sind, um in eine Selbst-

• Wie du es mit meiner Diamant-Methode schaffst, dein Herzensbusiness zu 

• Wie 5 Hochzeitsprofis ihren Weg gegangen sind und welche Erkenntnisse sie 
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Sabine Greiff-Heberle

für Hochzeitsplanung in Deutschland

Für Hochzeitsplaner,  
Trauredner, Locations und  

Hochzeitsdienstleister

Mit 
Experten-
Interviews

sabine.greiffheberle 

sabine.greiffheberle sabine.greiff-heberle

www.agentur-traumhochzeit.de
www.trau-mooment.de

Mit Experten-Interviews

 BESSER VERSTEHEN
HUNDE

Der Leitfaden 
für eine starke Bindung

 und besseres Verständnis

mit flexibler Zeiteinteilung.

Schritt Pläne, um an dein persönliches Ziel zu kommen und wirklich nachhaltige Ergebnisse zu 

dem Weg zu einem harmonischen Zusammenleben begleiten! 

eine „Pflicht“ für jeden Hundehalter sein, denn dann wären so viele Mensch-Hundprobleme 

bezgl. der Leinenführigkeit ausprobiert, doch das Problem wurde immer schlimmer. Durch die 
Zusammenarbeit mit Steve und seinem Team, sind unsere Spaziergänge an der Leine sehr 
entspannt geworden und wir haben einen richtigen tollen ausgeglichenen und freudigen Hund.

Steve Kaye

ZWEITWOHNSITZ

Lisa Kellner

Der Nr. 1

Ratgeber 

gegen

Reizblase

Werde deine
Reizblase
endlich los!

In 5 Schritt
en

symptomfre
i!

Genug aber jetzt von 

den ganzen unnötigen 

Informationen – die 

dazu dienen sollen, 

Vertrauen zu schaffen, 

falls du uns noch nicht 

kennst, und diejenigen 

gelangweilt hat, die 

uns bereits kannten – 

hin zu dem, was dich 

wirklich interessiert:

Youtube

JETZT ABONNIEREN
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Bevor das Buch erstellt wird

• Zielgruppenauswahl

• Marketingstrategie schaffen  
(bevor das Buch erstellt wird)

• Klares Ziel des Buches definieren

• Themenauswahl/Positionierung des Buches geklärt

• Preis des Buches ausgelegt auf Zielgruppe

• Produktlandschaft definiert für Buchfunnel   
(Bspw. Hörbuch, Seminarticket etc.)

• Stichpunkte wie einzelne Kapitel aufgebaut sind 

• Geschichte zu der Kernaussage vom Kapitel; Zahlen Daten Fakten

• Zeitmanagement

• Buchlaunch vorbereiten

• Auswahl von Social Media Plattform zur Vermarktung

• Buchstruktur die alle Einwände löst, Interesse weckt, Fragen  
beantwortet und Anfragen schafft 
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Während das Buch erstellt wird

• Richtiger Umfang des Buches 

• Inhalte die Leser “nicht überfordern” und “nicht langweilen” sondern 
dazu bringen zu glauben “ich habe es verstanden und glaube daran es 
zu schaffen - für die Umsetzung gehe ich zum Autor”  

• Titel der deine Zielgruppe auf der richtigen Bewusstseinsebene  
anspricht

• Ängste der Zielgruppe wurden beseitigt

• Potentielle wurden Einwände entkräftet

• Hochwertiges Layout & Buchsatz

• Aufbau der Kapitel der Leser ins Buch “zieht” 

• Schreibstil der Lust auf Zusammenarbeit macht

• Sauberes Lektorat

• Sauberes Korrektorat

• Partner für Druck & Logistik

• Cover das deine Zielgruppe auf der richtigen Bewusstseinsebene  
anspricht

• Anbindung Logistik-Schnittstelle

• Auswahl der Auflage
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Nachdem Buch erstellt wurde

• Tracking korrekt hinterlegt

• Wahl der Form der Veröffentlichung

• Domain gesichert

• Ads im Einsatz 

• Verkaufsstarke Landing Page 

• Bestellformular korrekt aufgesetzt  
(inkl. Trustelemente und korrekte Auswahl an Zahlungsmöglichkeiten)

• Affiliates akquiriert die Buch mit vermarkten

• Werbestrategie umgesetzt 

• Automatisierte E-Mail Kampagne aufgesetzt

• Danke Seite im “aktiven” Einsatz

• Funktionierender Marketing- & Vertriebsprozess 
(Leser in Kunden umwandeln)

• Buchfunnel aufgesetzt

• Skript für Umgang mit Buchkäufern

• Verknüpfung mit einer Verkaufsplattform 

• Social Media Beiträge vorbereiten
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